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Zarabiaj na pasji w 5 krokach E-BOOK

Krok 3: Przygotuj Twoj plan

Masz juz jakas$ pasje. Zastanawiasz sie teraz, czy jeste$
w stanie na tej konkretnej pasiji zarobic.

Praktycznie kazdag rzeczy, ktorg ktos lubi, kocha - da sie
przeksztatcié w cos, co bedzie Ci przynosito pienigdze, cho¢
niekoniecznie w taki sposodb, jak sobie to wyobrazasz na
samym poczatku.

Podam Ci tutaj przyktad z mojej wtasnej niszy.

Wiele osdb, ktére rozpoczyna szydetkowanie, naprawde sie
w to wcigga. Potrafi spedza¢ kazdy wieczér z haczykiem
i ktebkami wtdczki, probujgc coraz to nowych rzeczy.

W ramach tego hobby tworzy sie wiele nowych, wtasnorecznie
zrobionych przedmiotéw. Po pewnym czasie pojawia sie mysl,
ze moze warto bytoby zaczgc¢ to sprzedawac.

| tu pojawiajg sie schody. Wykonane przedmioty sg
dopracowane, zrobione z najlepszych materiatéw, ich
stworzenie zabrato wiele godzin pracy, powinny wiec swoje
kosztowaé. Okazuje sie jednak, ze nie az tak tatwo dotrze¢ do
osoOb, ktére chciatyby zaptaci¢é za nie odpowiednig kwote.
Oczywiscie — tacy klienci istniejg, ale nie az tak tatwo ich
odnalez¢. Nie pomaga fakt, ze wielu Artystow wcale nie lubi sie
z social media.

Przy obliczaniu oczekiwanych zarobkéw, okazuje sie, ze -
przyktadowo — zrobienie jednej lali zajmuje 20 godzin. Gdyby
przyjac¢ stawke za prace 20 ztotych za godzine, doliczy¢ koszty
materiatdbw - lala musiataby kosztowaé¢ 400-500 ztotych.
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Koszty materiatdw to nie jedyne koszty w dziatalnos$ci. By¢
moze trzeba wymieni¢ smartfon na taki z dobrym aparatem,
doliczy¢é czas na pakowanie, wysytke, postowanie w social
media. Ptaci¢ podatki, a po rejestracji dziatalnosci — optacac
ZUS i ksiegowos$¢. Tak wiec w praktyce lala musiataby byc¢
jeszcze drozsza, i to przy zatozeniu, ze wystarczy nam stawka
godzinowa bliska pensji minimalne;.

Réwnoczesnie klient ma do wyboru zaptaci¢ catkiem sporo
pieniedzy (w jego oczach) za lale od Twércy albo wydaé
podobng kwote za najbardziej luksusowg wersje lalki Barbie,
z wszystkimi dodatkami. To zapewne jeden z powodow, dla
ktorych odbiorcéw na recznie wykonane lale w ten cenie nie ma
az tak wielu.

Co w Takiej sytuacji?

By¢é moze jestes podobnej sytuacji, uwielbiasz robi¢ to, co
robisz — to wtasnie jest Twoja pasja. W koncu ten e-book jest
o zarabianiu na tym, co sie kocha, prawda?

Tak bardzo lubisz oddawaé sie swojej pasji, ze nawet nie
czujesz, ze to praca. Tak wiec cena, ktérg mozesz ,ustawié¢” na
swoje wyroby jest duzo nizsza - i Twoje dzieta znajdujg
kupcow.

Fajnie sie w ten sposéb dziata w ramach ,rozszerzonej pasji”
(kiedy to cieszy Cie, ze w ogdle masz jakikolwiek zarobek,
choc¢by na to, by kupi¢ nowe materialy), ale juz niekoniecznie
zarobkowo. A juz na pewno nie zarobisz na tym tyle, by sie
z tego w petni utrzymaé.
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Chyba ze... przypomnisz sobie w odpowiednim momencie, ile
przyjemnosci sprawia Ci Twoja pasja!

Juz wyjasniam...

Po nitce do kiebka: jezeli Tobie sprawia to tyle przyjemnosci,
to moze tez sprawiaé przyjemnos¢é innym osobom!

Dla nich rowniez te 20 godzin spedzone - przyktadowo - na
wykonywanie lali na szydetku to czysty relaks i zabawa, a nie
praca — chetnie same jg wykonaja.

W tym uktadzie mozesz zaproponowaé¢ produkt, ktéry
kupujacych bedzie kosztowal utamek ceny - przyktadowo,
30 ztotych zamiast 300 ztotych — a bedzie gotowym przepisem
na to, zeby sobie takg lale samodzielnie zrobié.

Owszem, opracowanie takiego wzoru zajmie nieco Twojego
czasu (patrz Krok 2.), ale sprzedaé go juz mozesz nie raz, a sto
lub tysiac.

W ten sposéb ,jedna lala” zarobi dla Ciebie nie 300-500 ztotych,
a 3000-5000 ztotych i nadal moze dla Ciebie zarabiaC.

Teraz juz pewnie rozumiesz, dlaczego tak bardzo Ilubie
produkty cyfrowe i mini-kursy... &

Dlatego pierwszg sprawg do przemyslenia bedzie wtasnie to:
W jaki sposéb zdecydujesz sie zarabia¢ na tym, co kochasz?

A gdy to juz wiesz: jakie to beda konkretnie produkty lub
ustugi?
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WYybor niszy

Pasja, mimo ze konkretna, to pojecie nadal dos¢ szerokie.

To, ze interesuje Cie malarstwo, moze oznacza¢, ze preferujesz
konkretng technike: akwarele, pouring, akryle lub oleje (STYL).

Twoim ulubionym tematem sg portrety, zwierzeta, krajobrazy,
sceny mistyczne lub abstrakcyjne (TEMAT).

Wolisz projekty szybkie, mate, praktyczne albo odwrotnie:
bardziej rozbudowane, oryginalne, catosciowe (ZAKRES).

Wolisz kolory tagodne, delikatne, pastelowe lub przeciwnie,
kontrastowe, mocne, wyraziste (KLIMAT).

Twoim ulubionym Tworcg jest Picasso, Wyspiariski, Mucha lub
konkretny artysta wspofczesny i to wtasnie on inspiruje Cie przy
tworzeniu wtasnych prac (INSPIRACJE).

Jezeli chcesz, aby Twoja marka wyrdézniata sie, dawata jasny
sygnat dla potencjalnych kupujacych, rzeczg niemal niezbedng
bedzie zdefiniowanie sie w kazdej lub przynajmniej kilku z tych
kategorii.

Przyktadowo: chce tworzy¢ lub wuczy¢ tworzenia
nadmorskich ~ pejzazy w  technice akwareli,
delikatnych, nieco w stylu impresjonistow.

W kazdej niszy znajdzie sie podnisza.
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Przyktadowo, w niszy szydetkowej mozna by wydzieli¢
wyréznianie sie poprzez temat prac (zabawki, ubrania, dodatki),
rodzaj materiatow (wtdczka klasyczna, pluszowa, gruby
sznurek) lub przeznaczenie (przedmioty dla noworodka;
ubrania i akcesoria dla dorostych; zabawki, akcesoria i ubranka
dla matych ksiezniczek).

W branzy jezykdw obcych bedzie to nauka konkretnymi
metodami (audiowizualne, komunikacyjne, metoda cichej drogi
itd.), nauka w konkretnym celu (pod konkretny egzamin, pod
rozmowe kwalifikacyjng, pod wyzbycie sie komplekséw lub dla
samej przyjemnosci uczenia sie jezyka) czy tez grupa
docelowa (angielski dla najmtodszych, dla maturzystow,
nauczanie osob dorostych).

Szydetkujesz lub robisz na drutach? Mozesz wybrac,
ze skupisz sie na oferowaniu lub nauce wykonywania
jedynie ubranek, dla matych dziewczynek, z klasycznej
wtoczki. Uczysz jezykow? Zapewne masz kRonkretng
wybrang metode, mozesz postanowic, ze bedziesz
przygotowywac dorostych do rozmow o prace oraz
wsplerac w nauce jezyka biznesu.

Pomys$l, jakie sg podkategorie konkretnie w Twojej niszy
- i zastanow sie, ktére Ciebie przyciggajg najbardziej.
Zréb ,burze mézgow”, zapisz, jakie rzeczy Cie interesujg, patrz
na zapisane stowa i pomysl, ktére z nich najbardziej Cie

»przyciggaja”.
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Fajnie, gdy docelowo jestes w stanie okres$lic sie w kazdej
z takich podkategorii. Jednakze na poczatek, gdy jeszcze
sam*a nie wiesz, co to powinno byé¢ (bo interesuje Cie wiele
rzeczy) — postaraj sie zawezi¢ swoj zakres do przynajmniej
jednej - dwéch kategorii.

~Ograniczanie sie? To bez sensu!”

Jesli w tym momencie myslisz sobie — a niby dlaczego mam
sie ograniczaé? — to doskonale Cie rozumiem. Duzo bardziej
intuicyjnym wydaje sie, aby celowaé szeroko. Ludzie sg rdzni,
majg rézne potrzeby, nigdy nie wiadomo, co akurat bedzie
komu kiedy potrzebne.

Prawda?

Jezeli chcesz dziata¢ jako marka jednoosobowa, a zwtaszcza
jesli masz mato czasu na rozwdj dziatalnosci — umdéwmy sie,
nie na wszystko po prostu starczy Ci czasu.

Jesdli chcesz, by zainteresowane osoby Cie znalazty, trzeba
bedzie da¢ sie im znalez¢, pokazywac sie, publikowaé¢ w social
media.

A Zzeby te publikacje miaty jakikolwiek sens, to powinny kogos$
zainteresowaé. Dopiero gdy przyciggniesz uwage danej osoby,
mozesz liczy¢ na to, ze zapozna sie w tym, co robisz, zechce
zostaé z Tobg na dtuzej (=zaobserwowac¢ Twoje konto).

Moze po pewnym czasie napisze nawet do Ciebie w sprawie
zamowienia lub uméwi sie na lekcje/ustuge.
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Jak przykué¢ te uwage? W dzisiejszym Swiecie — nie jest
to wcale proste. Mozna powiedzieé, ze ze wszystkich rzeczy,
ktére przyjdzie Ci robi¢ w ramach rozwoju marki i docierania do
klientow — ta jest najtrudniejsza.

Nasi odbiorcy kazdego dnia mijajg setki postow przeplatanych
reklamami. Pokazujg sie im dziesigtki filmow i filmikow.

Z kazdej strony sg ,atakowani” przekazami réznych marek,
ktore chcag zdobyc¢ ich uwage, sprawié, ze cho¢ na chwile sie
zatrzymajg, obejrza, przeczytaja.

Badanie przeprowadzone przez Facebooka ujawnito, ze ludzie
przeznaczajg srednio 2 sekundy uwagi na post!

Co oznacza, ze Ty jako twdérca masz okoto 2 sekundy,
by przykué czyjgs uwage. Nawet wtedy niekoniecznie dana
osoba rzeczywiscie go przeczyta lub kliknie, by przejs¢ na Twdj
profil.

By¢é moze pomyslisz teraz: to w takim razie — czy to w ogdle
ma sens?

Nie zniechecaj sie jeszcze, bo mam dla Ciebie dobra
wiadomosé. Ludzie bardzo szybko sg w stanie stwierdzi¢, czy
dana tresc ,jest dla nich”, czy tez nie — i to te posty odrzucane
od razu zanizajg nieco te $rednig.

W momencie gdy dany post utrzymany jest w stylu, ktory danej
osobie odpowiada, umie jg zaintrygowacC — istnieje naprawde
spora szansa, ze uda sie te osobe przyciggnaé.

Stowo klucz to — ,dana osoba”.
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Dziesie¢ losowych oséb, ktérym pokazemy dany post,
zareaguje na niego zupetnie inacze;.

No chyba ze post ukaze sie, dzieki odpowiednim hashtagom,
losowym mtodym mamom; grafika/zdjecie bedzie utrzymane
w przyjemnych, delikatnych kolorach; na zdjeciu znajdzie
sie urocze dziecko w pieknej sukieneczce, a tre$¢ posta bedzie
zacheca¢ do kreatywnego spedzania czasu w gronie
najblizszych.

Wtedy szansa na to, ze wiekszo$¢ z dziesieciu losowo
wybranych mtodych mam zareaguje na ten post pozytywnie
jest naprawde ogromna.

Przesledzmy ,trase” miodej mamy. By¢ moze Rliknie
ona w post i zostanie przeniesiona na profil danej
marki. Zobaczy tam inne urocze posty, inne Ssliczne
sukieneczki, w podobnych kolorach, z powtarzajgcym
sie, delikatnym motywem. ,0, wlasnie takiej
sukieneczki szukatam dla mojej Emilki!” pomysli jedna
z mam. By¢ moze kliknie w Obserwuj, by¢ moze nawet
od razu ztozy zamowienie. Cel osiggniety.

Marka oferujgca urocze sukieneczki dla matych
ksiezniczek odniosta swoj kolejny maty sukces.

W innym, rownolegtym swiecie mtoda mama klikneta
w post i tym razem zobaczyta konto, na ktorym obok
zdjecia sukieneczki znajdzie sie inne - z kotem.
Pozostate posty to zdjecie ulubionego spaghetti
autorki, koszyczek wykonany na szydetku, zdjecie
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z podrozy oraz uszyte dla meza portki na lato.
By¢ moze pojedyncze posty sg nawet ciekawe, ale
catos¢ nie zachwyca. Odbiorczyni Rlika na maty
krzyzyk 1 wychodzi z konta, zapominajgc o nim piec
sekund pdznie;.

Zastandw sie, ktory efekt chcesz uzyska¢ swojg dziatalnoscia.
W obu przypadkach prowadzenie konta zajmuje tyle samo
czasu, wysitku, kreatywnosci — rézni sie tym jednym detalem.
Jasno sprecyzowana nisza.

To, jak te nisze wybraé, okresli¢, dopasowa¢ — to temat na
osobng rozmowe, W rzeczy samej — stworzytam nawet
warsztaty, ktéore pomagajg rozwigzac ten dylemat. Uwierz mi,
Swiat peten jest oséb o wielu pasjach, ktére na mysl o tym, ze
trzeba sie ograniczy¢, dostajg gesiej skorki.

Niemniej jednak jest to jedna z tych rzeczy, ktdrg osobiscie
winie lub doceniam za kryzys lub sukces danej marki.

Dwie osoby zajmujg sie niby tym samym, ale jedna prébuje
tego i owego, dzieli sie z odbiorcami tym, co akurat jej sie
podoba stworzy¢, nie dba o spdjnosé catosci.

Druga za$ sSwiadomie ogranicza sie z tematem, dobiera
konkretne kolory i styl, odnajduje jakis element, ktory bedzie
wyrozniat jej oferte na tle innych.

Ta pierwsza jedynie dziata w ramach ,rozszerzonej pasiji”, cos
zarobi, ale wiecej wyda na materiaty.

Ta druga — moze sie realnie utrzymac z tego, co robi.

Daria Robbé Groskamp
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Co to znaczy dobra nisza?

Dobra nisza rowna sie w tym wypadku dobremu pomystowi na
dziatalnos$é i powinna tgczy¢ w sobie trzy elementy:

. Twoje osobiste upodobania i zdolnosci,
. Istnienie zapotrzebowania na to, co chcesz oferowac,
. Mozliwosci zarobkowe Twojej grupy docelowe,;.

Twoje osobiste upodobania i zdolnosci

Jakie sg Twoje osobiste upodobania? Co najbardziej lubisz
robié, tworzyc¢? Kim jestes w zyciu prywatnym?

Tutaj moze by¢ ukryta podpowiedz odnosnie tego, na czym sie
skupi¢ w Twoim przypadku. Zadaj sobie nastepujgce pytania:

e Do jakiej grupy przynaleze?

Jestem mtodg mama? Panig domu? Osobg o dobrym
guscie, lubigcg nowoczesne wzornictwo? Specjalistg
w danej dziedzinie? Lokalnym spotecznikiem?

e Co mnie inspiruje do tworzenia, do dziatania?

Piekno natury? Moje dzieci? Potrzeba relaksu? Cheé
pomagania innym? Chec konkretnego zarobienia na tym?

Daria Robbé Groskamp
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e Jaki mam charakter, temperament?

Czy wole pracowac¢ wsrod ludzi, by¢é z nimi w ciggtym
kontakcie? Czy lepiej wychodzi mi praca powtarzalna, na
przyktad w konkretne, zaplanowanie dni? A moze wole
tworzy¢ z wyprzedzeniem - nawet przez pare miesiecy
— | dopiero takie cos dopracowanego sprzedawad,
oferowac?

Taka refleksja pozwoli Ci podjaé decyzje, jezeli chodzi o styl,
temat, zakres i klimat Twojej niszy docelowe;.

Najprawdopodobniej jezeli sama jeste§ miodg mamg,
doskonale rozumiesz potrzeby innych mtodych mam,
odwiedzasz podobne konta w social media, wiesz, co jest
obecnie w trendach. Szkoda by byto tego nie wykorzystac.

Twérz dla osob podobnych do Ciebie - Ilub Ciebie
z przesziosci. Pomysl|, czego Tobie byto kiedys potrzeba, czego
nie wiedziates*as, co udato Ci sie rozwing¢ lub czego nauczyc¢
dzieki godzinom spedzonym na doskonaleniu swojej pasii.

Nie popadaj w putapke, ze ,byé moze nie wiesz wystarczajaco
duzo”. Naprawde wystarczy, ze umiesz wystarczajgco wiecej,
niz Twoi odbiorcy. Jezeli malujesz juz od dluzszego czasu
i chcesz nauczy¢ innych podstaw swojej pasji, wcale nie
musisz mie¢ skonczonej ASP. Dlaczego?

Daria Robbé Groskamp
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Podam ci na to 3 powody.

e Bywa, ze ,prawdziwi eksperci” w dziedzinie wcale nie
potrafia dobrze przekazywaé¢ wiedzy lub nie wiedzg,
jak zrobié to praktycznie, tak aby juz po paru zajeciach
uczen widziat efekty.

e Przewaznie ,prawdziwi eksperci” w ogole nie biorg
pod uwage uczenia innych - nie chcg zdradzac
swoich tajnikéw, ,robi¢ sobie konkurencji”!

e Wcale nie musisz robi¢ obszernego kursu czy
rocznego programu, w ktérym opowiesz o wszystkich
tajnikach swojej pasji. Wrecz przeciwnie, duzo
wiekszg popularnos$cia cieszg sie minikursy, programy
czy warsztaty, podczas ktorych mozna sie nauczyc
jednej, konkretnej rzeczy — i mie¢ dzieki temu szybkie
efekty!

Podam Ci przyktad: ,3-godzinne Warsztaty, podczas
ktorych nauczysz sie malowac trzy wiosenne kwiaty
farbami akrylowymi. Po uczestnictwie w warsztatach
uczestnicy bedqg mieli gotowe do powieszenia trzy
obrazy bratkow, stokrotek i zonkili.”

Czy do przeprowadzenia takich warsztatow czy lekcji
(w zakresie Twojej pasji) potrzebujesz magistra
wyzszej uczelni? Pozostawiam to do Twojego
przemyslenia...

Daria Robbé Groskamp
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Zapotrzebowanie na to, co chcesz oferowac

Druga sktadowa dobrego pomystu jest nastepujgca: skad
wiedzie¢, czy na to, co chcesz oferowaé, znajda sie chetni?

Zacznijmy od ogotu: czyli od tego, co ludzie chca i lubig
kupowaé. Jezeli to, co mozesz oferowaé, miesci sie w cho¢
jednej z ponizszych kategorii — masz naprawde spore szanse
na to, ze na oferte znajdg sie chetni.

Te kategorie to:

a)rzeczy codziennego uzytku: jedzenie, ubranie,
kosmetyki. Oczywiscie, tak jak w pozostatych
kategoriach, niekoniecznie musisz oferowa¢ gotowe
produkty. Ludzie chetnie nauczg sie rowniez, jak
samemu przygotowaé jedzenie (e-book kulinarny),
uszy¢ lub wydzierga¢ sobie ubranie (minikurs
dziergania swetra/szycia sukienki), przygotowaé
wtasne kosmetyki (warsztaty robienia mydetek).

b)rzeczy dla dzieci: specjalne jedzenie, ubranka,
zabawki, ale i opieka, organizacja czasu wolnego
dzieci. Réwniez tutaj mozesz zaoferowac nie tylko
gotowe przedmioty, ale i nauczy¢ innych, jak cos$
stworzyé samemu lub jak kreatywnie zajgé czas
swoich dzieci.

c) rzeczy dla zwierzecych pupili i ich mitos$nikéw:
kategoria ciekawa o tyle, ze wiele ludzi jest w stanie
wydaé duzo wiecej pieniedzy na swoje zwierzaki, niz
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na siebie samych. Ubranka dla zwierzat, portrety
psiakdbw - a moze recznie wykonane, autorskie
obroze? Widziatam nawet bizuterie z kocimi
motywami...

d) rzeczy, ktore nadajg sie na prezent: co$, co ludzie

chetnie kupujg na dajg okazje, w konkretnym budzecie.
Mogg to by¢ urodziny zony, dzien matki, chrzest lub
baby shower. Sprawdzg sie tu nie tylko recznie
wykonane mate dzieta sztuki, ale rowniez zaproszenia
na warsztaty czy ustuge.

e) ciekawe spedzanie czasu: kursy, warsztaty kreatywne

f)

— indywidualne i dla rodzin — to cos, co ma duzg
przyszto$é. Zwtaszcza teraz, gdy po dwoch latach
odosobnienia chcemy ,wyjs¢ do ludzi”. Spotkania i
kursy organizowane online réwniez majg ogromny
potencjat i szanse dotarcia do osdb, ktére mieszkajg
na uboczu lub cenig sobie wygode i czas, ktore taka
forma zaoszczedza.

zdobywanie nowych umiejetnosci: wszelkiego rodzaju
lekcje, kursy, szkolenia, dzieki ktéremu mozna nauczyé
sie praktycznych rzeczy. Czy to tego, jak wiecej
zarabiaé, czy tez — jak przygotowac sie do matury z
matematyki, przetamac bariere jezykowg, skutecznie
przej$¢ na diete albo nauczy¢ sie grac¢ na gitarze. Tutaj
rowniez sSwiat nauki przez Internet stoi dla Ciebie
otworem. Praktycznie w kazdej dziedzinie s3g juz
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ludzie, ktorzy dajg takie lekcje lub organizujg kursy
100% online, ,przez kamerki”.
Zastanéw sie, w ktorej z tych kategorii mozna by umiesci¢ Twoj
pomyst. A moze w wiecej niz jednej? Zachecam Cie do
kreatywnej burzy mézgéw!

Tymczasem, przejdzmy do ostatniej kategorii.

Mozliwosci zarobkowe Twojej grupy docelowej

Zaczne od paru stow skierowanych stricte do rekodzielnikow,
bo to gtownie ich dotyczy trzecia kategoria.

Pracujgc w duzej mierze z Artystami widze bardzo czesto
to samo spostrzezenie:

Odbiorcy nie doceniaja rekodzieta. Nie doceniaja tej
catej pracy, czasu, trudu wtozonego w powstanie
czegos$ unikalnego.

Artysta wykonuje swojg prace z pasjg, precyzjg i sercem,
pracujac po kilkanascie, kilkadziesigt godzin nad jedng rzecza.
Nastepnie wycenia jg na tyle, ze po odjeciu kosztéw materiatow
zostaje mu niewiele. W przetozeniu na stawke godzinowa
— czesto ponizej stawki minimalnej.

Skad taka wycena? Céz, jest ona przewaznie kierowana tym,
ze ,takie sg ceny rynkowe, u konkurencji”. Gdyby podwyzszyc
te ceny, chetnych by nie byto wcale.

Daria Robbé Groskamp
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Jak jest w rzeczywistosci?

Rekodzieto, jako cos$ niefabrycznego, czesto robionego
na zamowienie, powinno by¢ drozsze i lepsze niz to dostepne
masowo w sklepach. Tylko wtedy tworca ma szanse sie z tego
utrzymacé ,na peten etat” (zwtaszcza, kiedy dojdg koszty state,
ZUS i tak dalej).

W przeciwnym razie rzemiosto jest jedynie ,rozszerzong pasjg”
twércy i nie ma tu mowy o prawdziwym zarabianiu na pasji,
utrzymaniu sie z tego.

Drozsze i lepsze, czyli co$ Premium.

A zeby sprzedawac produkty Premium, nie wystarczy tworzy¢
produkty — nalezy rowniez zadbaé¢ o rozwdj swojej marki.
Tylko w ten sposob jeste§ w stanie przekonaé swoich
odbiorcow, ze oferujesz cos lepszego i bardziej wyjgtkowego,
niz to dostepne w sklepach — jednoczesnie usprawiedliwiajgc
cene tej oferty.

Marka to nie tylko Twoja obecnos¢ w social media czy tadne
konto na Instagramie; to rowniez Twoja umiejetnosé
zrozumienia pragnien Twoich odbiorcow. Oferowanie wlasnej
kreatywnosci, ale tez respektowanie upodoban klientow.

Problem tutaj jest taki, ze na budowanie marki potrzeba sporo
czasu i umiejetnosci, konkurencji nie brakuje, a chetnych
na oferte Premium — nie ma az tak wielu, jakby sie chciato.

Nie kazda osoba ,przy kasie” jest automatycznie wielbicielem
rekodzieta. Takie osoby czesto wolg wyda¢ pienigdze
na produkty ,prestizowej” marki, dajgcej znamiona luksusu,
reklamowang przez znane osobistosci.
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Oczywiscie, znajda sie tez osoby majace pieniadze
I doceniajace rzeczy wyjatkowe, ale dotarcie do nich zajmuje
nieco czasu i wysitku. Dodatkowo, trzeba sie starad,
by przekonac je do naszej ceny Premium.

Czasem jedyng drogg, by odnalez¢ dobrze ptacacych klientow,
jest sprzedaz za granice, na przyktad poprzez platforme Etsy
— ale i tego trzeba sie najpierw nauczy¢.

Co innego, jeSli zamiast gotowej rzeczy -
zaproponujesz duzo tanszq alternatywe. Cos, na co
Twojg grupe docelowg (osoby lubigce rzeczy
wyjatkowe) bedzie stac - instrukcje, kurs lub
warsztaty samodzielnego wykonania takiej rzeczy.

Tutaj, dzieki duzo nizszej cenie, chetnych moga byc
i tysigce - przy takim samym wysitku wtozonym
w powstanie danej oferty — i jedynie dodatkowym
czasie poswieconym na opracowanie instrukcji.

Oto dlaczego uwazam, ze uczenie innych, zamiast
wykonywanie samodzielnie przedmiotow - jest
wtasnie tqg rzeczq, ktora moze Ci tatwo zapewnic
utrzymanie, sprawic, ze realnie zarobisz na Twojej

pasji.

Wydanie kilkunastu czy kilkudziesieciu ztotych znajduje
sie w mozliwosciach finansowych niemal kazdej osoby. Nie
musisz jej do tego specjalnie przekonywac, nie musisz
udowadniac na kazdym kroku, ze tworzysz najlepsze rzeczy.

Daria Robbé Groskamp
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Co wiecej, wcale nie musisz tworzyé najlepszych rzeczy
— wystarczy, ze umiesz wilasciwie przekazaC swoje
umiejetnosci dalej i masz kreatywne pomysty.

Oczywiscie, beda takie przypadki, w ktérych uczenie innych
bedzie nierealne: przyktadowo, jezeli specjalizujesz sie
w czyms, co wymaga konkretnego sprzetu czy gabinetu.

Mam klientki, ktére wykonujg bizuterie ze srebra i ztota albo
z dekoracje z zywicy — tutaj najlepszym rozwigzaniem bedzie
nadal inwestowanie swojego czasu w budowanie marki
Premium.

Ale tez dzieki temu, ze sg to pasje bardziej wymagajace
techniczne - konkurencja jest mniejsza, niz w klasycznym
rekodziele.

Gdy pozostaniesz przy decyzji, ze chcesz sprzedawaé
wilasnorecznie wykonane produkty Premium, polecam
Ci zainteresowal sie sprzedazg rowniez za granice. Jest
to mozliwe na przyktad poprzez zatozenie sklepu na platformie
Etsy. Szansa, ze znajdziesz tam klientow, ktorym
nie przeszkadzajg wysokie ceny, jest naprawde spora.

Jesli ten temat Cie interesuje — zajrzyj koniecznie na moj kanat
na YouTube - znajdziesz tam informacje niezbedne,
by wystartowac z wtasnym sklepem na Etsy.

A co z pozostalymi pasjami?

Zastandéw sie, czy ludzie byliby sktonni wydac¢ pienigdze,
by kupi¢ / zamowic¢ od Ciebie to, co chcesz oferowaé. W tym
zastanawianiu sie nie wystarczy Twoja intuicja.

Wrecz przeciwnie, czesto wydaje nam sie cos zupetnie innego.
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Przewaznie nie doceniamy wartosci tego, co mamy
do zaoferowania.

Tak naprawde nie dowiesz sie, dopdki tego nie sprawdzisz.
Jak?

Na trzy sposoby:

a) podpatrujac, jak to robig i za ile sprzedajg inne osoby
z Twojej niszy.
Skoro oni majg to w ofercie, naprawde jest spora
szansa ha to, ze ktos za tyle chce to kupowac.

b) pytajac osoby z grupy docelowe;j.
Zawsze mozesz stworzy¢é ankiety, umoéwié sie
Z paroma osobami na rozmowe, podpyta¢ znajomych,
o ktérych wiesz, ze interesujg sie podobnymi rzeczami.
To czesto Swietne zrédto informacji, ktore ,otwiera
oczy”!

c) prébujac samemu i wyciggajac wnioski.
To najlepszy sposdb. Jezeli widzisz, ze sg chetni na
Twojg oferte za cene X, po pewnym czasie mozesz
ja podnies¢. Tak po prostu.

Daria Robbé Groskamp
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Obiecany sekret: jak polubi¢ postowanie
w social media?

Jezeli obecnie postowanie (czy nawet sama mysl
0 postowaniu) w social media wydaje Ci sie czyms, do czego
musisz sie w jakis sposéb zmusi¢ — mam jedng wskazéwke,
ktora Ci z tym pomoze.

Postowanie stanie sie duzo tatwiejsze w momencie, gdy... tak
naprawde dobrze i szczerze okreslisz swoja nisze, kierujgc sie
wskazdéwkami z Kroku 3.

Pomysl, kim tak naprawde jestes. Dlaczego chcesz
tworzyc¢/oferowac wtasnie to? Jaka jest Twoja motywacja do
tego (inna niz che¢ zarobienia na tym)?

Istnieje naprawde sporo osob, ktére czujg i myslg podobnie jak
Ty, majg podobne wartosci, lubig podobne rzeczy (kupowac
i robié).

W zwigzku z tym — chetnie zakupig co$s od Ciebie, ale tez
bardzo chetnie dowiedza sie wiecej o marce i o Tobie samej.
Tak — ludzie sg ciekawi drugiego cztowieka, tego, co ma on do
powiedzenia — zwtaszcza, jezeli jest to osoba podobna do nich,
ktéra ich inspiruje, daje konkretng wartos¢, w pewien sposob
ich zachwyca.

Postujac ,bez spiny”, jedynie ,dla swoich ludzi”, bez obaw o to,
,CO ludzie powiedzg” - przychodzi to bardziej naturalnie.
Sprébuj sam*al

Szukajgc nowych tematdéw na posty miej zawsze przed oczami
jedng osobe (prawdziwg lub wymyslong), ktéra Cie wspiera,
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ktéra lubi to, co oferujesz i ktora chetnie od Ciebie cos zakupi.
Takich osdb jest wiecej — i to dla nich chcesz tworzyc.

Nie jestes dla kazdego.

| bardzo dobrze! Lepiej, zeby cho¢ jedna grupa oséb — Twoja
grupa — Cie kochata.

A inna, ktérej Twoje rzeczy nie odpowiadajg.. no coz, i tak
przesztaby obojetnie, scrollujgc do nastepnego posta...

Mysle, ze po Kroku 3. czujesz petng gotowos$é, by przejs¢ do
Kroku 4!
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Zeszyt ¢wiczeh — czes€ 3

Jakie sg Twoje osobiste upodobania? Co najbardziej lubisz
robié, tworzy¢? Kim jestes w zyciu prywatnym?
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W jaki sposdb zdecydujesz sie zarabia¢ na tym, co kochasz?

Dlaczego chcesz tworzyé/oferowaC witasnie to? Jaka jest
Twoja motywacja do tego (inna niz cheé zarobienia na tym)?
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